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Duracion

4 anos.

En el mundo competitivo
donde van cambiandolas
fendencias de merca-
deo, existe la necesidad
de especializarse.

Unvidersidad San Pablo
de Guatemala le brinda
al alumno un ambiente

para desarrollar las habi-
lidades en la creacion de
campanas digitales, plan
de marketing y desarro-
llo de estrategias para
incrementarlas ventas
Online.
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AREAS A
DESARROLLAR

Dirigir el departamento de marketing
digital

Implementacion de un plan marketing
digital

El poder desarrollar de estrategias
para redes sociales

Desarrollo de E-commerce

Asesorias en los temas de ventas
comercial y marketing

Realizar presupuestos de medios
publicitarios

RequisiTos. ..
Admision

Formulario de Inscripcion.

Envia el Formulario completo y DPI.
Pago de Inscripcion.

Registra tu Boleta de Pago.

Carta de Admision y Bienvenida
Recibimiento de accesos.

Dirigete personalmente a Registro
Académico a solicitar tu carné.
Asignacion de Cursos




Areas de Estudio
Pensum

Semesire 1

Historia del Arte y Cultura I
Logica Retorica
Comunicacion Escrita
Contabilidad

Matematica Comercial
Marketing Estratégico
Liderazgo

Semestre 2

Historia del Arte y Cultura II
Empresas I

Herramientas Tecnologicas I
Comunicacién Oral
Contabilidad de Costos
Matematica Empresarial
Valores Progresistas

Semestre 3

Derecho Laboral (Individual)

Tipos de Modelos de Negocios en
Internet

Pensamiento Analitico

Estadistica I

Procesos Estrategias y Plan de
Mercadeo

Cosmovision I

Emprendimiento

Semestre 4

Presupuestos

Pensamiento Creativo Sintético
Blended Marketing

Relaciones Publicas

Publicidad y Promocién
Fraudes Electronicos/Phishing
Innovacién y Creatividad
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Semestre 5

Estrategia de Publicidad y Comercio
en Internet

Economia General

Administracion de Proyectos
Pensamiento Practico Contextual
Estadistica II

Logistica y Canales de Distribucion
Investigacion de Mercados

Semestre 6

Administracion y Gerencia de Ventas
Gobierno

Ante Proyecto

Redaccién Publicitaria
Competencias Gerenciales
Marketing Digital

Taller de Tiendas On-line

Semestre 7

Desarrollo de Productos
Comercio Internacional

Técnicas de Ventas y Negociacion
Legislacion Comercial
Presentaciones Efectivas

Servicio al Cliente CRM

Logistica y Medios de Pago

Toma de Decisiones

Semestre 8

Interpretacion de Estados Finan-
cieros

Plan de Negocios Digitales
Estrategia y Analisis de Medios
Responsabilidad Social Empresarial
Desarrollo de Talento Humano
Direccion de Mercadeo
Cosmovision II




